
LÜCKENLOSE  

MARKETING- 

BERATUNG!  

Marketingberatung 

und Konzeption seit 

über 20 Jahren.
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Die Finanzen übernimmt der Steuerbera-

ter, Ihre Anlagemöglichkeiten der Bank- 

berater – und Ihr Marketing? Dafür sind 

wir da! Wir sind die Unternehmensberater 

im Bereich Marketing.

Wir sind seit über 20 Jahren für Konzerne und 

den Mittelstand erfolgreich im Marketing tätig, 

daher kennen wir die Branchen unserer Kun-

den sowie deren Anforderungen ganz  genau. 

Mit der Spezialisierung auf den Bereich der 

Marketingberatung haben wir unsere Kom-

petenzen stark fokussiert und damit bereits 

diverse Unternehmen zu ihren gewünschten 

Zielen geführt. Ein erfolgreiches Marketing 

besteht schlussendlich ja nicht nur aus schö-

nen bunten Bildern, sondern als Basis aus gut 

durchdachten strategischen Konzepten. Die 

liefern wir Ihnen aus einer Hand und feiern 

mit Ihnen gerne die kommenden Erfolge.
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Die Abläufe der Beratung ähneln sich oft. 

Im Rahmen von Workshops, Betriebs- 

besichtigungen und Gesprächen decken 

wir mit Ihnen gemeinsam die Probleme 

Ihres Unternehmens im Marketing auf.  

Dies kann bei den Zielgruppen, den  

Kundennutzen oder bei den Marketing- 

planungen plus -umsetzungen der Fall sein. 

Nach der Bestandsaufnahme erarbeiten  

wir für Sie die notwendigen Strategien  

sowie die zu erreichenden Ziele. Aufgrund 

unserer langen Erfahrung und der umfas-

senden Kompetenz finden wir für jegliche 

Art von Problemen die richtigen Lösungs-

wege. 

Das ist unsere Mission und wir 

stehen persönlich dafür ein!

Olaf Ziegs
Marketingberater / Geschäftsführer

Marcus Stahl
Art-Director / Gesellschafter

MARKETINGBERATUNG

und das richtige Netzwerk 
für erfolgreiche Projekte.

braucht 
Erfahrung

Fragen Sie nach unseren geförderten 

Workshops zum Thema Digitali- 

sierung Ihres Marketings.

UNSER TIPP FÜR  
IHRE ZUKUNFT
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IHRE ANSPRECHPARTNER



„Wir bringen vollen Einsatz für den  

Mittelstand und sind diesem persönlich  

verbunden! Ob Digitalisierung oder  

Industrie 4.0, wir haben individuelle,  

maßvolle Lösungen für jede Branche  

und sind Ihr verlässlicher Begleiter.“

Olaf Ziegs, Geschäftsführer / Berater

PORTFOLIO Olaf Ziegs Z PLUS M Geschäftsführer/Marketingberater 

Ab 1994 Teilhaber und Produktioner in der Werbeagentur more Colour GmbH,
in Meerbusch bei Düsseldorf. DTP-Operating, Medienberatung & Produktion.  

Paralleles Studium der Sportwissenschaften mit dem Schwerpunkt Ökonomie
& Management an der Deutschen Sporthochschule Köln, (Abschluss 1999).  

Im Jahr 2000 gründete er mit seinem Partner Matthias Kuchel die PR- und Werbeagentur 
Ziegs & Kuchel Communication Service und fungierte als Marketingberater, Key Accounter 
und verantwortlicher Geschäftsführer. 2004 wurde Tobias Müller als Gesellschafter  
aufgenommen und die es wurde umfirmiert in ZIEGS KUCHEL MÜLLER COMMUNICATION 
SERVICE. Seine Aufgabengebiete blieben auch in der neuen Gesellschaft gleich.

Nach dem Ausscheiden Kuchels folgte 2012 die Umfirmierung der Agentur zu
ZIEGS PLUS MÜLLER DIE MARKETING AGENTUR. Ziegs‘ Aufgabengebiete
umfassten neben der Geschäftsführung die Bereiche Personalführung, Akquise
sowie die Marketingberatung der Kunden in den Bereichen Werbung und Öffentlich- 
keitsarbeit. 

Ab 2008 hatte Olaf Ziegs zudem das Amt des Regionalkreisvorsitzenden Nordrhein  
von DIE JUNGEN UNTERNEHMER inne und ist seit 2010 Vorstandsvorsitzender des
Regionalkreis Nordrhein von DIE FAMILIENUNTERNEHMER e.V. Berlin.

Ziegs ist weiterhin Bundessenator des Bundesverbandes für Wirtschaftsförderung
und Außenwirtschaft (BWA) sowie im Beirat des Kölner SportTreff.
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KONZEPTE ERARBEITEN

nachhaltig 
und ziel- 
sicher 



„Zielführendes Design und direkte Bildsprache  

bilden die optimale Grundlage der Kunden- 

akzeptanz. Jedes Medium hat seine Vor- und Nach-

teile – der richtige Marketingmix und stets media-

optimierte Gestaltung bringen Ihre Botschaft auf  

den Punkt. Nachhaltig und wirkungsvoll.“

Marcus Stahl, Art-Director / Gesellschafter

PORTFOLIO Marcus Stahl Z PLUS M Art-Director/Gesellschafter 

09/2013 bis 04/2017  
Art-Director für RS-Media Group Düsseldorf  
Crossmedia-Kreation, Konzeption, Qualitätsmanagement, Projektmanagement, Kreationsleitung,  
Planung, Werbemeetingmoderation, Team-Koordination und Kundenberater/Projektmanager  
Kunden: DFB, HIT, Netto, REWE, famila, Metro, Deichmann

02/2011 bis 02/2013  
Teamleiter Creation für METRO Cash & Carry Deutschland 
Crossmediale Kreation, Konzeption, Projektmanagement, Art-Buying, Agenturkoordination,  
Beauftragung und Koordination Zulieferer, Teamleitung

10/2005 bis 01/2011  
Art-Director & Projektmanager, für die Fröbus Medien GmbH, Düsseldorf  
Kreation und Koordination sowie Qualitätssicherung und Projektmanagement für  
Metro Cash & Carry und C+C Schaper, Schwerpunkt Multimedia, Elektronik,  
DIY und Office-Produkte, Food / Non Food, Fotoshootings

01/2000 bis 10/2005  
Selbstständiger Grafik-Designer/Projektmanager, Neuss  
Produktioner, Werbeberater, Webdesigner, Fotograf, Illustrator, Flashdesigner 
Projekte für ALDI, Pierburg, Toshiba, IBM und Mittelständische Unternehmen 

01/1997 bis 01/2000  
Art-Director in der HARRY LORENZ Werbeagentur GmbH, Düsseldorf 
Betreute Kunden/Projekte: Tengelmann, Menk, Pierburg, Naturkind, Wissoll 
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GRAFIK DESIGN WIRKT

Medienübergreifend von der  
Visitenkarte bis zum Film

mit Sinn & 

Verstand
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UNSERE BERATUNG  

IN BEISPIELEN



MODULAR

UNSER MODULARES  

SYSTEM MACHT  

HY2GREEN SO FLEXIBEL
italienischer Text, italienischer Text, italienischer Text

BEISPIEL-KOMBINATIONEN

+ +

+

+

TANKMODELLE ENERGIE-BEREICH

80  
– 500 KWH

HAUS- 
BACK-UP

650 KWH  
– 2,6 MWH

OFF-GRID 
ANLAGEN

3 MWH  
– 66 MWH

AUTARKE  
WOHNQUARTIERE

ANWENDUNGEN

italienischer Text, italienischer Text

italienischer Text, italienischer Text

italienischer Text, italienischer Text

italienischer Textitalienischer Text

italienischer Text

italienischer Text

italienischer Text

italienischer Textitalienischer Text
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Kunde: GKN Sinter Metals Engineering GmbH 

Branche: Industrie, Energiespeicherung  

Von Anfang an sind wir dabei - ein tolles Projekt  

das überzeugt. Von der Logoentwicklung bis zum 

Film begeleitet Z PLUS M die Marke und zeigt,  

dass erneuerbare Energie sicher und dauerhaft  

gespeichert werden kann. Das Projekt ist so  

spannend für uns, da es eine echte Alternative  

zur Batterientechnologie darstellt.

Mit Präzision entwickeln wir Infografiken, Filme  

und Messestände in verschiedenen Sprachen  

und freuen uns, dass wir helfen können diese  

neue Technologie bekannter zu machen.

PROJEKTBEISPIELE

müssen komplexe Themen  
kommuniziert werden

Effektiv 

& kreativ

Informationsflyer in  

3 Sprachen

Energie lokal erzeugen  
und verlustfrei speichern.

Wärme und Strom  
emissionsfrei und 
nachhaltig nutzen.

Die sicherste Art, 
Wasserstoff kompakt  
zu speichern.

Der Hy2green-Speicher ist die ideale Ergänzung,  

um lokal erzeugte Energie lange Zeit verlustfrei zu  

speichern und bei Bedarf wieder verfügbar zu machen. 

In Metallhydrid lässt sich Wasserstoff besonders 

lange speichern. Der Speicher sorgt für Energiesicher-

heit und ermöglicht zudem eine energieautarke  

Versorgung des Gebäudes. 

Das Hy2green-System liefert Strom und Wärme.  

Das erhöht die Gesamt-Energieeffizienz der  

Anlage ohne schädliche Emissionen.

Der metallpulverbasierte Hy2green-Speicher  

ist deutlich sicherer und kleiner als andere  

Wasserstoff-Energiespeicher.

Im Sommer speichern,  
im Winter nutzen.  
Besonders lange  
Energiespeicherung.

Unschlagbar klein und sicher!  

Tankgrößen und Aggregatzustände 
im Vergleich - bei der Speicherung  
von 1 kg Wasserstoff:

HOCHDRUCK-GASTANK
17 L / 1.000 BAR / 20 °C

HERKÖMMLICHER GASTANK
310 L / 40 BAR / 20 °C

METALL-HYDRID-TANK
17 l / 40 BAR / 20 °C

Herkömmliche Wasserstoffspeicher sind groß oder  

stehen unter hohem Druck. Das ist ein Sicherheitsrisiko. 

Mit Hy2green-Speichern sind Sie auf der sicheren Seite.

DER SICHERSTE  SPEICHER FÜR  
REGENERATIVE ENERGIEN!

MIT DEM Hy2green-FESTSTOFF- SPEICHER FÜR WASSERSTOFF

SICHERE & UNABHÄNGIGE ENERGIE        100% RECYCLINGFÄHIG

Erklärvideo https://www.hy2green.com/wp-content/uploads/2019/01/hy2green_EN_1.0_720mini.mp4

Webdesign

Markenlogo, CI

Messestand

SYSTEMATISCH

WIR INTEGRIEREN 
SPEICHER-SYSTEME 
FÜR DIE ZUKUNFT
italienischer Text, italienischer Text, italienischer Text

Das Hy2green Speichersystem

Leistungsregelung

Akkumulator

Wasserstoff 
Aufbereitung

Elektrolyse

H2-Speicher

Wärmespeicher

GKN System

Anwendungen

H2

H2 H2 Brennstoff-
zelle

Wärmemanagement

Grüne Energie,  
Gebäude & Industrie

USV, Backup  
Systeme (Funk,  
Signaltechnik, Server)

Alternative Antriebe 
Schifffahrt

DER SICHERSTE UND  
KOMPAKTESTE SPEICHER FÜR  
REGENERATIVE ENERGIEN!
italienischer Text wird übersetzt wenn freigegeben

KOMPAKT UND SICHER

WIR SPEICHERN  

WASSERSTOFF IN METALLHYDRID

Energie lokal erzeugen  
und verlustfrei  
speichern.
Produzione e stoccaggio locale,  
di energia rinnovabile 

Compatto e sicuro - stoccaggio idrogeno nell´idruro metallico

Im Sommer speichern,  
im Winter nutzen.  
Besonders lange  
Energiespeicherung.

Wärme und Strom  
emissionsfrei und 
nachhaltig nutzen.

Stoccare in estate, utilizzare in inverno

Calore e corrente  
senza emissioni

SICHERE & UNABHÄNGIGE ENERGIE        100% RECYCLINGFÄHIG

MODULAR

UNSER MODULARES  

SYSTEM MACHT  

HY2GREEN SO FLEXIBEL
italienischer Text, italienischer Text, italienischer Text

MH WASSERSTOFFSPEICHER

+ + +

+ +

ELEKTROLYSE BRENNSTOFFZELLE

USV, BACKUP SYSTEME 
(FUNK, SIGNALTECHNIK, 
SERVER)
UPS, sistemi di backup
(Radio, sistemi di  
segnalazione, server)

Cella a combustibile

80 kWh  
– 500 kWh

650 kWh  
– 2,6 MWh

3 MWh  
– 66 MWh

Serbatoio dell‘IdrogenoElettrolisi

H2  

WASSERSTOFF

O2  
SAUERSTOFF

ELEKTRISCHE 
SPANNUNG

e-
e-

SPEICHER- 
GRÖSSE
Dimensione del  
serbatoio di energia

ANWENDUNGSBEREICH
Possibilità di utilizzo

ALTERNATIVE  
ANTRIEBE 
SCHIFFFAHRT
Motori alternativi navigatione

GRÜNE ENERGIE,  
GEBÄUDE &  
INDUSTRIE
Energia verde,  
edifici e industria

ANODE (-)

SAUERSTOFF

WASSERSTOFF

KATHODE (+)

ABWÄRME

+
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„Wir haben ein „Steckenpferd“ und sind stolz 

darauf, gerade auch im medizintechnischen Bereich 

unseren Kunden erfolgreiche Marketinglösungen 

aller Art bieten zu können. Wir zählen zu den ab-

soluten Spezialisten in diesem Bereich.“

Sequent Medical:  Konzipierung, Gestaltung und 

Umsetzung der gesamten CI, klassische Presse-

arbeit B2B, Social Media Betreuung, Entwicklung 

von PoS-Materialien, Events, Promotion-Aktionen. 

Produktmarketing und Positionierung im Markt. 

PROJEKTBEISPIELE

brauchen strukturierte und 
einleuchtende Medien

Komplexe 
Produkte
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Wir stellen Unternehmen neu auf. Wir starten mit 

Workshops und erarbeiten mit den Unternehmen 

die Grundlagen für die Neupositionierung. Wir 

entwickeln dann die Strategien und Konzepte, aus 

denen wir danach die Marketingmaßnahmen für 

den erfolgreichen Neustart ableiten. So machen wir 

Mittelständler wieder erfolgreich.

Impegio - Überarbeitung und Neuausrichtung der Positionierung des Unternehmens,  
Redefinition von Mission und Vision, Neugestaltung des Logos und die Entwicklung eines  
neuen Claims: „Working next Level“

PROJEKTBEISPIELE

und kommuniziert erreichen 
Sie Ihre Ziele

Optimal  
positioniert

HR-IMPLEMENTIERUNG

a Zeitarbeit
a Vermittlung/Personalberatung
a Third Party Management
a Master Vendoring (Poolmanagement)
a Onsite-Management
a Recruitment Process Outsourcing (RPO)
a Internationales Recruiting

BRANCHEN/FACHBEREICHE

Wir stellen Ihnen bundesweit Mitarbeiter 

fast aller Qualifi kationen für viele Bran-
chen bereit. Dabei verfügen wir in eini-
gen Fachbereichen über eine besondere 
Expertise, so dass wir Ihnen hier speziel-

le Branchenlösungen anbieten können:
a Elektronikindustrie
a Metallverarbeitende Industrie
a Chemie/Pharma
a Fertigungsindustrie
a Logistik
a Kunststoffverarbeitende Industrie
a Automotive
a Lebensmittelindustrie

MITARBEITER

Eine entscheidende Rolle für den Bereich Implementierung spielen die Menschen, mit 

denen wir täglich zusammenarbeiten — unsere Mitarbeiter. Deren hohes Engagement ist 

Voraussetzung dafür, dass wir Ihnen eine gute Dienstleistung anbieten können. Wir för-
dern daher die Zufriedenheit unserer Mitarbeiter durch viele Maßnahmen, u. a.:

a Gute Entwicklungsmöglichkeiten durch aktive Karrierebegleitung
a Ausführliche individuelle Arbeitseinweisung beim Ersteinsatz
a impegio „Traum-Job“ (Mitbestimmung bei Auswahl des Einsatzunternehmens)
a Betriebliche Altersvorsorge (bundesweit exklusiv bei impegio!)
a „impegio for family“ (Praktika und Ausbildungsplätze für Familienmitglieder)
a „impegio Card“ (viele geldwerte Vorteile)

HR-STRATEGIE

Unsere kurzfristigen Personaldienstleis-
tungen sichern Ihre Flexibilität z. B. bei 
kurzfristigen Aufträgen. Doch erst eine 
solide und langfristige HR-Strategie (Ana-

lyse, Erstellung, Umsetzung) versetzt 
Sie in die Lage, Ihre Personalarbeit von 
der Planung über das Recruiting bis hin 
zur Verwaltung zu optimieren und auf 

Markt-Entwicklungen frühzeitig reagieren
zu können. So steigern Sie Personal-
Qualität und -Effi zienz — und verschaffen 
sich einen entscheidenden Wettbewerbs-

vorteil gegenüber den Mitbewerbern.

DIGITALE ARBEITSWELT 

Auf Basis unserer langjährigen Erfahrung 
im Personalbereich setzen wir gezielt und 

bedarfsgerecht auf digitale Instrumente 

in der Steuerung und Auswertung von 
Prozessen rund um Ihr Personalmanage-

ment. Wir sind davon überzeugt, dass 
in Zukunft die Digitalisierung viele Ar-
beitsabläufe vereinfachen und zahlreiche 
Möglichkeiten eröffnen wird, um Arbeit 
noch fl exibler zu gestalten.

„Wir sind kreative HR-Vordenker und 

begleiten unsere Mitarbeiter und 

Kunden auf neuen Wegen in 

eine erfolgreichere Zukunft.“

UNSER PORTFOLIO

HR-BERATUNG

Unsere unabhängige HR-Beratung bietet Ihnen Sicherheit und Schutz 

vor unliebsamen Überraschungen im Personalmanagement. Wir be-
raten Sie übrigens auch dann, wenn Sie bei der HR-Implementierung 

mit anderen Dienstleistern zusammenarbeiten.

a Alle Personaldienstleistungen (siehe HR-Implementierung)
a Risikomanagement (systematischer Umgang mit HR-Risiken)
a Rechte und Pfl ichten (Besonderheiten, Fallstricke, Lösungen)
a Rechtliche Rahmenbedingungen (z. B. Folgen des Koalitions-
 vertrags/der AÜG-Änderung für Ihre Personalplanung)
a Arbeitswelt international (aktuelle Entwicklungen, Kulturtransfer,  
 soziale Implementierung)

Wir unterstützen Sie in der Flexibilisierung und Optimierung Ihrer Personalarbeit — im gewünschten Umfang und ent-
lang der gegebenen oder zukünftigen Aufgabenstellungen. Gern betreuen wir Sie ganzheitlich von der Beratung über 
die Implementierung bis hin zur langfristigen Strategie-Entwicklung oder wir werden nur in ausgewählten Teilberei-
chen gezielt für Sie aktiv.

Darko Lalos
Geschäftsführer

+49 151 62 42 98 49
d.lalos@impegio.de
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Ob neue Projekte, Visionen oder  

Dokumentationen - Sie müssen überzeugen und  

begeistern. Der richtige Tenor und die optimale 

Auswahl der Dramaturgie sind entscheidend. Wir 

illustrieren und visualisieren Ihre Ziele überzeugend 

und mit größter Sorgfalt.

PROJEKTBEISPIELE

Zeigen Sie Ihre Projekte und Ihr  
Unternehmen in Bestform!

Die perfekte  
Präsentation

North America  and Europe 
1.680.000

North  

America 

662.000

Western  Europe 610.000Central Europe 
406.000

Ja
pan

 3
53

.0
00

China 
5.620.000
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UNSERE SERVICES  

IN BEISPIELEN
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Image-Broschüren, Zeitschriften, Bücher, 

Event-Journale und vieles mehr konzipieren 

und produzieren wir zuverlässig mit viel Erfah-

rung. Katalogmanagement und Produktion  

zählen seit vielen Jahren zu unserer Profession.

DIE FAMILIENUNTERNEHMER:  

64 Seiten inklusive Redaktion, Mediaplanung, Layout, Satz und Produktion - Ausgabe 2020 ist schon in Planung

PROJEKTBEISPIELE

mit Übersicht und zielführender 
Redaktion sowie Produktion

Journale & 

Broschüren

Unsere beiden Regionalkreise stellen sich vor | Fragen an die Oberbürgermeister von Düsseldorf und Köln

Warum wir heute wieder für wirtschaftliche Freiheit kämpfen müssen | Kölle Helau  

Unsere Preisverleihung für Business Excellence | Interview mit dem Landesvorsitzenden Thomas Rick

GESELLSCHAFTLICHE  

VERANTWORTUNG DER  

FAMILIENUNTERNEHMER

GEMEINSAM ENGAGIERT IN GUTER SACHE:  

DIE CHARITY OLD-& YOUNGTIMERTOUR 

zentrums für kranke Kinder und ihre Fami-

lien. Klassikboliden aus ganz Deutschland 

gehen hier an den Start, mit ihnen viele 

Familienunternehmer aus der Großregion 

Düsseldorf, Köln und Bonn. Vereint sind sie 

alle in dem Gedanken, etwas Gutes zu tun 

und gleichzeitig die Leidenschaft für histori-

sche Automobile mit anderen Menschen zu 

teilen. „Ein Ausflug mit Freunden“ lautet das 

Motto der Ausfahrt. In 2020 findet die Tour 

am 16. Mai rund um Düsseldorf und Neuss 

statt, mit Stationen u.a. in der BRABUS-

Automobilmanufaktur. 

Bei Interesse an der Tour senden Sie eine 

Mail an info@schwerkrankes-kind.de. 

Wenn Sie mehr über die Stiftung erfahren 

möchten, besuchen Sie die Internetseite 

unter www.schwerkrankes-kind.de.

Unternehmer zu sein bedeutet, Verantwor-

tung zu übernehmen - für das Unterneh-

men, die Familie, die Mitarbeiter, aber natür-

lich auch für die Gesellschaft. Corporate 

Social Responsibility heißt es heute. 

Dabei ist dies kein neues Thema für die 

Familienunternehmer: In der Regel sind Fa-

milienunternehmer regional verwurzelt und 

möchten auch im gesellschaftlichen Umfeld 

mitgestalten und das „Miteinander“ leben 

und fördern - die einen im sozialen Umfeld 

des ansässigen Fußballvereins, die anderen 

in der Unterstützung der sozialen Belange 

ihrer Mitarbeiter oder der Menschen, die 

im Umkreis leben. Sie übernehmen Ver-

antwortung für ein gemeinsames, positives 

Miteinander.

Wie ein Unternehmer seine gesellschaftliche 

Verantwortung wahrnimmt, ist abhängig von 

der Branche, der Größe und den Märkten, 

in denen das Unternehmen agiert. Bundes-

weit gibt es viele Stiftungen, die Menschen 

in prekären Lebenssituationen helfen, die 

Familien entlasten oder junge Menschen 

beim Studium mit Stipendien unterstützen. 

Gesellschaftliche Verantwortung zu über-

nehmen hat viele Facetten. Im Landes-

bereich NRW findet zum Beispiel seit 2017 

jährlich die Charity Old-&Youngtimertour 

zugunsten der „Bunte Stiftung schwer-

krankes Kind“ statt. Zu dieser Tour kommen 

Menschen aus dem ganzen Bundesgebiet 

zusammen, um das große Stiftungsziel zu 

unterstützen: Die Errichtung eines überre-

gionalen Nachsorge- und Therapie- 
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AUSGEZEICHNETE 

NACHHALTIGKEIT

Mensch – Technik – Organisation: Das sind 

Kernkomponenten, die es zu beachten gilt, 

um Unternehmen erfolgreich zu transformie-

ren – und Transformation lautet das Gebot 

der Stunde in der „neuen Normalität“, die 

durch Digitalisierung, politische Instabilität, 

gesellschaftlichen Auseinanderfall und viele 

weitere Einflussfaktoren gekennzeichnet 

ist. Dieses Umfeld zwingt uns alle, uns mit 

enormer Geschwindigkeit zu verändern. 

Aus unserem Alltag als Begleiter, die dafür 

da sind, Familienunternehmen noch besser 

zu machen, als Sie es bereits sind, wissen 

wir, dass gerade sie über den notwendigen 

Dreiklang dieser Formel verfügen. Schließ-

lich haben viele von Ihnen seit Jahrzehnten 

und über Generationen hinweg ihre Trans-

formationsfähigkeit bewiesen und nach dem 

Prinzip „erneuern, um zu erhalten“ gearbei-

tet. Die Entscheidung, dass wir an diesem 

besonderen Abend einen Transformations-

preis stiften wollen, ist deshalb schnell 

gefallen; die Entscheidung, wer diesen Preis 

erhalten soll, war hingegen äußerst schwie-

rig. Denn in der Region Niederrhein und 

Nordrhein gibt es viele großartige Beispiele 

für Unternehmen, die den Weg in die Trans-

formation und damit in die Zukunft beherzt 

eingeschlagen haben. 

Der Preisträger, auf den unsere Wahl gefal-

len ist, hat uns ganz besonders überzeugt. 

Denn er hat nicht nur kluge und mutige 

unternehmerische Entscheidungen gefällt; 

er hat nicht nur eine große Offenheit für 

neue Geschäftsmodelle und Technologien 

gezeigt; er hat vor allem in einer Situation, 

die ihn menschlich und persönlich gefordert 

hat, immer wieder gezeigt, was Unterneh-

mertum bedeutet: Verantwortung für den 

Erhalt eines Unternehmens zu übernehmen 

und für die daran beteiligten Menschen, zu 

denen die Mitglieder der Unternehmerfamilie 

ebenso gehören wie die Mitarbeiter. 

Ihre Antje Schlotter

Standortleiterin PwC Düsseldorf

unser Wohlstand basiert auf einer Wirt -

schaft, die ihre eigenen Grundlagen vernich-

tet - sagt Harald Welzer, Publizist und einer 

der bekanntesten deutschen Intellektuellen.

Hat er Recht? 

Nicht nur in unserer Versicherungsbranche, 

sondern auch in der gesellschaftlichen Dis-

kussion haben die Themen Digitalisierung 

und Nachhaltigkeit einen hohen Stellenwert.

Als Versicherer begleiten wir die Inno-

vationsbereitschaft unserer Kunden mit 

präventivem Risikomanagement und sichern 

die Unternehmenszukunft  mit richtigen und 

passenden Versicherungslösungen.   

Dabei beobachten wir mit welcher Intensität 

das Thema Nachhaltigkeit in die Prozesse 

und Entwicklungen unserer Kunden rückt. 

Bei Familienunternehmen sitzen wir mit 

den geschäftsführenden Inhabern an einem 

Tisch und sehen: 

• wie um die Optimierung des Herstel-

lungsprozess gerungen wird. Dafür ent-

scheidet man sich für einen schonenden 

und effizienten Umgang mit Rohstoffen. 

• wie über Maßnahmen zur Ertrags- 

steigerung beraten wird. Dafür  

nutzt man modernste Technik und 

reagiert auf Marktbedürfnisse.

• wie darüber diskutiert wird, wie 

Mitarbeiter motiviert und im Unter- 

nehmen gehalten werden. Dafür  

setzt man auf Respekt.

• wie hart der Konkurrenzkampf ist.  

Dafür lebt man neue Ideen und  

Fairness. 

Wer als Marktteilnehmer so wirtschaftet, 

der vernichtet keine Grundlagen – der baut 

Grundlagen auf. 

Das Familienunternehmen mit einer über 

100-jährigen Tradition, dem wir dieses Jahr 

den Preis für „Nachhaltigen Umgang mit 

Marktteilnehmern“ verleihen, versteht es 

unserem Geschmack nach vorbildlich, die 

Nachhaltigkeit zu einem Wert zu machen, 

der die Zukunft sichert – denn die Zukunft 

gehört stets der neuen Generation.

Wir gratulieren! Ihre HDI Versicherung
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AUSGEZEICHNETES 

WACHSTUM

LUND-languages.com

Ihr Übersetzungsbüro für Industrie,  
Handel, Medien & Wissenschaft

LUND LANGUAGES | A division of LUND Verlagsgesellschaft mbH  | Sachsenring 32 | 50677 Köln 
Tel. 0049 (0)221 / 801 766-13 | Fax 0049 (0)221 / 801 766-20

SHOW YOUR BUSINESS SPIRIT!
MIT ÜBERSETZUNGEN VON LUND LANGUAGES.

Wir bringen Sie zusammen.

LUND LANGUAGES ist ein führender Sprachdienstleister und unterstützt Auftraggeber aller Branchen mit 
der fachgerechten, professionellen und preisgünstigen Übersetzung fachspezifischer Inhalte. Unser international 
agierendes Unternehmen verfügt über etwa 720 ausgebildete Fachübersetzer weltweit. Wir bieten Ihnen Über- 
setzungen gemäß DIN EN ISO 17100. Dafür steht unsere Registrierung bei DIN CERTCO (Reg.-Nr. 7U354).

die Auszeichnung der Familienunternehmer 

aus den Regionen Niederrhein und Nord-

rhein in der Kategorie „Business Excellence 

Strategisches Wachstum“ wird in diesem 

Jahr von der Deutsche Bank unterstützt.

Strategisches Wachstum ist ein Erfolgsga-

rant unserer mittelständischen Wirtschaft. 

Die Differenzierung des Wachstumsbegriffs 

macht deutlich, dass nicht Größe und 

Geschwindigkeit alleine Erfolgsindikatoren 

sind. Vielmehr bringen sowohl die Exzellenz-

dimension als auch die Spezifizierung auf 

Strategie zum Ausdruck, dass mit der Aus-

zeichnung ein besonderer Qualitätsbegriff 

gewürdigt werden soll.

Der Teilaspekt Strategie setzt zunächst vor-

aus, dass ein Unternehmen eine langfristige 

Strategie entwickelt und definiert hat. Nur 

so können Entscheidungen in der Unter-

nehmensentwicklung auch an der Strategie 

ausgerichtet werden. Dies trifft sowohl auf 

Entscheidungen zu, sich anorganisch zu 

verstärken, als auch auf Entscheidungen, 

die zu organischem Wachstum führen.

Familienunternehmer denken aus unserer 

Beobachtung überwiegend langfristig. 

Unternehmer, die sich unabhängig von 

Moden, Opportunitäten oder sonstiger kurz-

fristiger Ereignisse an ihrer Strategie aus-

richten, zeichnen sich üblicherweise durch 

eine enorme Stabilität, Kontinuität und Zu-

kunftssicherheit aus, ohne andererseits den 

Anschluss an eine sich verändernde Welt zu 

verpassen.

Wir finden, dass ein Unternehmen, das dies 

in exzellenter Weise verinnerlicht hat, eine 

besondere Würdigung verdient hat.

Ihre Deutsche Bank

Unternehmensbank 

Region Nordwest und Region West

LIEBE FAMILIENUNTERNEHMERINNEN  

UND FAMILIENUNTERNEHMER,

Es gab wohl kaum eine Zeit, in der Wahlen 
und politische Entscheidungen so sehr von 
dem Aspekt der Klimapolitik geprägt wurden, 
wie derzeit. Experten fordern – nicht erst 
seit Kurzem – ein massives Umsteuern in 
der Energiepolitik und sind sich einig: 
Eine CO2-Bepreisung ist das Mittel der 
Wahl. Das heißt, entweder eine Steuer oder 
die Ausweitung des Emissionshandels sol-
len es richten. Die einzig andere Alternative 
wäre, die bisherige Energiewende in gleicher 
Weise fortzusetzen. 

DIE FAMILIENUNTERNEHMER votieren seit 
Jahren für den Emissionshandel als domi-
nantes Leitinstrument. Gleichwohl gab der 
Verband ein Gutachten in Auftrag, das alle 
möglichen Alternativen noch einmal durch-
leuchten sollte. Prof. Joachim Weimann, ein 
Umweltökonom der Universität Magdeburg 
und anerkannter Experte auf diesem Ge-
biet, konnte für das Gutachten gewonnen 
werden. 

Die Erreichung des Klimaschutzziels war 
eine Vorgabe für das Gutachten. 

DIE FAMILIENUNTERNEHMER haben 
sich immer deutlich dafür ausgesprochen, 
die Pariser Klimaziele als Richtschnur für 
politisches Handeln zu akzeptieren. Auf der 
anderen Seite spielt natürlich Kosteneffizienz 
und der Erhalt des Industriestandortes eine 
große Rolle. 

Die Untersuchung zeigte teils überraschen-
de Ergebnisse auf. Die erste Option, ein 
„Weiter so“ im Bereich der Energiepolitik, 
konnte auf Basis der Daten und Fakten 
als realistische Option für kosteneffizienten 
Klimaschutz ausgeschlossen werden. Zu 
deutlich zeigt sich, dass die mit Unsummen 
subventionierte alleinige Fokussierung auf 
die Erneuerbaren Energien kaum Erfolge 
mit sich bringt. Die Kosten für Verbraucher 
und Unternehmen sind weltweit mit am 
höchsten. Die ökologischen Auswirkungen 
hingegen blieben weit hinter den Erwartun-
gen zurück.

CO2-STEUER, EMISSIONSHANDEL 

ODER DOCH WEITER WIE BISHER?

Die Steuerlösung hat ebenfalls Nachteile. So 
wurde im Gutachten errechnet, dass fossile 
Brennstoffe bereits heute in unterschied-
licher Höhe eine implizite CO2-Besteuerung 
aufweisen. Über den Umweg der Energie-
steuer trägt zum Beispiel Benzin bereits 
heute eine CO2-Steuer von 328,60 Euro 
je Tonne CO2. Die im politischen Betrieb dis-
kutierte CO2-Steuer wäre also de facto eine 
reine Erhöhung bestehender Steuern – mit 
ungewissen klimapolitischen Erfolg. Viel-
mehr steht zu befürchten, dass der Bürger 
und die Unternehmen zwar mehr für den 
CO2-Ausstoß zahlen, aber nicht wie erhofft 
CO2-einsparen. Möglicherweise – man 
denke an den Pendler in Regionen ohne 
öffentlichen Nahverkehr – weil schlicht keine 
Ausweichmöglichkeiten vorhanden sind. 

Selbst die Gutachten des Bundesumwelt-
ministeriums (BMU), die eigentlich für die 
CO2-Steuer argumentieren sollten, zeigen 
deutlich auf, dass die Klimaschutzwirkungen 
einer solchen Steuer ungewiss und selbst 
im besten Fall kaum ausreichend sind. 
Dafür werden die Steuerzahler – auf Basis 
der Studien des BMU im Jahr 2030 - mit 
schätzungsweise 50 - 60 Milliarden Euro 
pro Jahr an Steuern belastet.   

Bliebe die Ausweitung des Emissionshan-
dels auf die noch nicht erfassten Sektoren 
Gebäude, Verkehr und Landwirtschaft. 
Diese Lösung vereint diverse Vorteile. Das 
Wichtigste: Aufgrund eines Mengenan-
satzes erreicht das Instrument garantiert 
sein Klimaschutzziel. Gleichzeitig sorgt der 
effiziente Mechanismus des Systems und 
die Handelbarkeit der Emissionsberechti-
gungen dafür, dass Wirtschaft und Bürger 
nicht mehr belastet werden als unbedingt 
nötig. Das System sucht die günstigsten 
Vermeidungspotenziale, was eine Steuer nur 
bedingt leisten kann. Darüber hinaus wäre 
ein ausgeweiteter Emissionshandel euro-
päisch anschlussfähig und perspektivisch 
auch mit weiteren weltweit existierenden 
Emissionshandelssystemen – z.B. China, 
Kalifornien usw. - zu verzahnen. Ein ent-

scheidender Vorteil für den Klimaschutz, 
aber auch für die Wettbewerbsfähigkeit der 
deutschen Unternehmen, die faire Wett-
bewerbsbedingungen gegenüber ihren 
globalen Konkurrenten vorfinden würden. 
Auch Entlastungsinstrumente zum Schutz 
der Industrie wären vorhanden und könnten 
ohne Gefährdung des Klimaschutzziels 
angewandt werden. Aufforstungsprojekte 
und Ähnliches könnten ebenfalls im System 
Beachtung finden und so den weltweiten 
Klima- und Umweltschutz vorantreiben. 

Kurzum: Beim Vergleich aller denkbaren 
Optionen schneidet der Emissionshandel 
ohne Wenn und Aber mit Abstand am  
besten ab. Ökologisch und ökonomisch. 

Das Gutachten der Wirtschaftsweisen, dass 
zwei Tage nach unserem Gutachten der 
Bundesregierung vorgelegt wurde, bestätigt 
unser Fazit. Ebenso ist es seit langem Kon-
sens unter den Experten, dass ein sektor-
übergreifender und möglichst umfassender 
Emissionshandel die beste Option ist. 

Es gilt nun auch für die Bundesregierung, 
die richtigen Schlüsse zu ziehen und die 
Energiewende vom Kopf auf die Füße zu 
stellen. Ein „großer Wurf“ ist nötig und
machbar. Jetzt heißt es, dieses auch an-
zupacken und umzusetzen. 
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Setzen Sie eine Zäsur. Wir helfen Ihnen dabei eine 

unterhaltsame, repräsentative und hochwertige 

Firmenchronik zu erarbeiten. Wir kümmern uns 

ums Design, Text, Bildbearbeitung und Recherche. 

Zeigen Sie den Kern Ihres Unternehmens.

PROJEKTBEISPIEL

feiern mit unvergesslichen  
Meilensteinen zu Papier gebracht 

Firmen- 

Jubiläum
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INDIVIDUELLE WOHNKULTUR  

IN WAHRER DIMENSION

IHR MEISTER-STUCKATEUR

Wandkunst© · Fugenlose Bäder · Wandbrandings · Designputz
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Designputz & Sichtbeton.  

Mit viel Sorgfalt und Sinn für Raumoptik schaffen perfekt  

abgestimmte Flächenstrukturen ein unvergleichliches Gefühl. 

Wir verwenden ausschließlich natürliche Inhaltsstoffe und  

garantieren eine ökologische Oberfläche mit Schutz für Mensch 

und Umwelt – nachhaltig und langfristig!

Logowände. Ihr Logo steht  

für Ihr Unternehmen. Ist einmalig. 

Integrieren Sie genau diese Einmalig-

keit erlebbar in Ihrem Gastraum,  

Geschäft, Foyer. Egal wo, Sie hinter-

lassen bleibenden Eindruck. 

Projekte. Einzigartigkeit erleben,  

den 3D-Effekt fühlen und die Liebe  

zum Detail entdecken. 

www.heinrichwalther.de liefert  

Inspirationen und vielleicht entsteht  

die nächste Wandkunst bei Ihnen.

Raumwerk. Jedes Projekt ist anders.  

Einige meiner Kunden haben persön-

liche oder eigene Vorstellungen und 

Ideen für ihre Immobilie. Lassen Sie  

sich gerne von mir persönlich be-

raten.

Wandbilder. Mit viel Liebe zum  

Detail erschaffen, öffnen sich aus  

jedem Blickwinkel neue Formen  

und Farben. Individuelle WAND-

KUNST© ist keine Frage der Größe – 

Faszination kennt kein Format.

Heinrich  
Walther
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Sie und Ihr Unternehmen sind etwas  

Besonderes - zeigen Sie es und erschließen  

Sie sich neue Märkte.

PROJEKTBEISPIELE

muss konsequent gelebt werden - 
wir sorgen dafür!

Corporate 
Design
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CAMAAS Group - Corporate Design & Webdesign

Für die Küpper Metallverarbeitung GmbH konzi-

pierten wir eine neue Marke, die Guss, Bearbeitung 

und den Montage-Service für Motorenteile in einer 

Produktionseinheit anbot. Z PLUS M entwickelte das 

Logo, die gesamten Keyvisuals und Vermarktungs-

Strategien. 

Wichtig ist hier die schnelle Erfassbarkeit des  

Angebotes, Klarheit in der Darstellung und  

moderne Komposition von Information und  

direkter Ansprache.  

PROJEKTBEISPIELE

Klare Linien, saubere visuelle 
Kommunikation bringt Sie voran

Corporate 
Design

Küpper Metallverarbeitung  

Heiligenhaus GmbH

Ein Unternehmen der  

CAMAAS Group

Im Teelbruch 55 

45219 Essen

Lieferadresse:

Grubenstraße 13-15

42579 Heiligenhaus

Kontakt:

Telefon +49 (0) 2056 911-0

Telefax +49 (0) 2056 911-159

Telefax +49 (0) 2056 911-171

Mail kontakt@camaas.group

Bankverbindung:

Kreissparkasse Düsseldorf

IBAN  DE24 3015 0200 0002 1371 98

BIC WELADED1KSD

Ust.-ID: DE 317787793

Geschäftsführer:

Sebastian von Waldow 

Philip Hertzog

Amtgericht Essen

HRB 28954
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Ein einfaches, durchdachtes Corporate Design ist 

Grundlage jedes Unternehmens – egal welche  

Größe, wir erarbeiten passende Konzepte für das 

vorhandene Budget. 

PROJEKTBEISPIELE

Grenzen Sie sich von der  
Konkurrenz deutlich ab.

Corporate 
Design
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Friseurkulisse · Kölner Straße 526 (2. Etage) · 47807 Krefeld 

Verena Trimpop-Kamp 
Friseurmeisterin & Inhaberin 

Tel: 02151.302403
Mobil: 0157.33919660

Kölner Straße 526 (2. Etage)

47807 Krefeld

Tel: 02151.302403· Mobil: 0157.33919660
Kölner Straße 526 (2. Etage)· 47807 Krefeld

www.friseurkulisse.de

Tel: 02151.302403· Mobil: 0157.33919660

Kölner Straße 526 (2. Etage)· 47807 Krefeld

www.friseurku
lisse.de

Ihr nächster  

Termin:
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Sie wollen vorher sehen, wie Ihr Messe- 

auftritt aussehen wird und welche Ausstattung  

für Ihren Messestand funktioniert?  

Es muss nicht immer eine einfache Messewand  

sein, lassen Sie sich überraschen wie preiswert  

repräsentierende Lösungen sein können.

PROJEKTBEISPIELE

mit optimaler Ausstattung und  
Gestaltung machen Eindruck

Messe- 

PräsenzenWir verfügen über ein eigenes  

Messestandsystem, das Sie  

kostengünstig mieten können!

EIN WEITERES PLUS FÜR  
UNSERE KUNDEN
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Jeder Messestand hat seine Maße, Licht und  

Umgebung. Wir holen das Beste aus Ihrem  

Messeauftritt und machen Ihren Stand zum  

Publikumsmagnet.

PROJEKTBEISPIELE

Verschiedene Locations brauchen  
individuelle Konzepte.

Messe- 

PräsenzenWir verfügen über ein eigenes  

Messestandsystem, das Sie  

kostengünstig mieten können!

EIN WEITERES PLUS FÜR  
UNSERE KUNDEN
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Auch für ungünstige Bedingungen wie zum 

Beispiel schmale Abmessungen konzipieren wir  

funktional und effektiv.  

Von der Vorplanung über die Visualisierung  

bis zum finalen Messestand überlassen wir  

nichts dem Zufall. 

PROJEKTBEISPIELE

Verschiedene Locations brauchen  
individuelle Konzepte.

Messe- 

Präsenz



Z PLUS M DIE MARKETING AGENTUR KG · ADUCHTSTRASSE 7· 50668 KÖLN · TELEFON +49 (0)221-50 29 46-40

• Wir liefern Ihnen virtuelle Messestände in 2D oder 3D auf der Basis Ihrer Anforderungen und Vorgaben. 

• Wir kümmern uns um sämtlichen Content Ihres digitalen Standes: Texte, Grafiken, Visuals, Audio, Chats, Streaming etc. 

• Sie erhalten auf Wunsch ein intuitives und 360°-immersives Interface, optimiert für Desktop- und Mobil-Ansicht.

• Wir programmieren und hosten Ihren digitalen Messestand für problemlosen Zugang mit sämtlichen Features.

• Für maximale Reichweite unterstützen wir Sie mit Email-Marketing und Social Media.

VIRTUELLE MESSEN

DIGITAL & 

immer da!
Der krisensichere Trend:  
Virtuelle Messen & Showrooms
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Gerade informative Ausstellungen müssen für  

den Besucher erlebbar und unterhaltend sein.  

Informationen, die interaktiv präsentiert sind, ma-

chen einen großen Teil des Erfolges aus.

Optimale Planung und Koordination erledigen wir 

immer auf den Punkt zuverlässig.

PROJEKTBEISPIELE

Event-Ausstellungen und  
Multimedia-Erlebnis

Ausstellungs- 
Konzepte
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Eine Website muss Klarheit und Ergebnisse liefern. 

Der Wunsch der Nutzer ist zentraler Fokus jeder 

Website-Konzeption.

Landesarchiv NRW:  UX-Design,  

Beratung, Konzept, Grafik-Design und technische 

Umsetzung inklusive  

Benutzerhandbuch und Styleguide für 

einen sehr umfangreichen und komplexen Inhalt. 

Jedes Archivgut schnell erreichbar. 

Inklusive Drupal Backend-Optimierung und 

barrierefreie Umsetzung. 

PROJEKTBEISPIELE

für eine optimale  
Customer Journey

Intuitives
UX-Design
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Kunde: STADTBEKANNT (2016 - heute)

Branche: Dienstleister für digitales Präsenzmanage-

ment, online Reputationen, Social Media, Reporting 

und Monitoring.  

Bevor wir für STADTBEKANNT mit dem Konzept be-

gonnen haben fand ein Workshop statt, in dem der 

Ist-Zustand erfasst wurde. Durch eine ausführliche 

Analyse wurden die USP´s erarbeitet und mit einem 

Fragenkatalog gecheckt. Final wurde der Webauftritt 

optimiert und die dazugehörigen Printmedien wie 

der Flyer und die Infobeilagen angepasst.

Aktuell beraten wir STADTBEKANNT weiter im  

Marketing und bei der Vermarktung.

PROJEKTBEISPIELE

mit optimaler Ausrichtung auf 
die Ansprüche Ihrer Zielgruppe.

Digital & 
zielgenau

ANALYSE & BEREINIGUNGSSERVICE

4 Schritte für eine perfekte digitale Präsenz Ihrer Unternehmensstandorte

1 SETUP

Projekt Setup

SSO/LDAP Konfiguration

User Management

2 ANALYSE

Webseiten/Landingpage Check

NAP Variationen Suche

Verzeichnis Analyse

3 BEREINIGUNG

Einträge korrigieren

Doppelte Einträge löschen Neue Einträge

Einträge vervollständigen Detailiertes Reporting

4 MONITORING (verfügbar in zwei Modellen)

FLATRATE

Einträge monitoren

Online Bewertungen monitoren

Monatliches Reporting

Benachrichtigungsassistent

Fehlende Einträge hinzufügen

Doppelte Einträge löschen

Bereinigung aller fehlerhaften und 
unvollständigen Einträge

A FIX / VARIABLEB

Ausführliche Analyse 

STADTBEKANNT AUDIT & CLEAN-UP SERVICE

Ihr Preis für 12 Monate 

Einträge monitoren

Online-Bewertungen monitoren

Monatliches Reporting

Benachrichtigungsassistent

Clean-Up

Social Media Manager

49 € / Monat

MONITORINGA

89 € / Monat

FLATRATEB

99 € / Monat

FLATRATE+C

+ 19 € / Standort

+ 7,50 € / Eintrag

+ 19 € / Standort

l Website/Landingpage Check

l Verzeichnis Analyse 

l Analyse Standorte (NAP Check)

SETUP ANALYSE INITIALES CLEAN-UP

l Doppelte Einträge löschen

l Einträge korrigieren  

l Einträge neu anlegen

l Einträge vervollständigen

l Detailliertes Reporting

l	 Projekt Set-Up

l	 User Management

IHR PREIS KOSTENLOS 7,50 €

10 €

pro Clean-Up

79 €

99 €

pro Standort

INITAL

Damit Richtiges auch richtig bleibt, empfehlen wir nachfolgend eines unserer Pakete zur dauerhaften Überwachung

Paket Varianten:

(Preise pro Standort)

Ihr Preis für 36 Monate 

Ihr Preis für 24 Monate 45 € / Monat 79 € / Monat 89 € / Monat

39 € / Monat 69 € / Monat 79 € / Monat

WIR MACHEN DIE DIGITALE  

PRÄSENZ IHRES UNTERNEHMENS  

RICHTIG & SICHTBAR!

Wir nutzen kundenspezifische Kommunikationskanäle und Plattformen die Sie weiterbringen! Machen Sie den Test!

Flyer

Webauftritt

Infoblatt

Layout für den Webauftritt
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Websites mit Sinn und Verstand. Geben Sie  

Ihren Kunden einen Grund Ihre Präsenz zu nutzen.  

Utilities, Aktionen, News, Termine, Kontakte,  

Whatsapp, Facebook, LinkedIN... nutzen  

Sie mit uns effizient Ihre Chance im Netz.

PROJEKTBEISPIELE

ist nicht Alles - nur wenn sie  
gefunden wird. Wir machen das.

Online- 

Präsenz
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Das Thema bestimmt das Design.  

Text und Grafik verfolgen nur ein Ziel -  

den User zielgenau zu den richtigen  

Antworten zu führen.

PROJEKTBEISPIELE

kombiniert mit optimiertem 
Content heben Ihr Angebot hervor

UX-Design 
& SEO
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Außergewöhnliche Bildsprache, klare  

Kommunikation und sympathisches Auftreten  

bringen Ihrem Unternehmen höchste  

Aufmerksamkeit. Treffsichere SEO Lösungen  

und optimierte Landingpages sind der Weg zu

vielen neuen Interessenten.

PROJEKTBEISPIEL

Ob Stellenausschreibung oder  
Promotion: Ihre Botschaft in Bestform

Landing-
page & SEO
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Kommunizieren was die Zielgruppe bewegt.  

Authentisch und überzeugend für jedes Medium,  

das ist unser Anspruch. Wir schonen Ihr Budget  

durch kreative Lösungen mit höchstem Mehrwert.

GKN Online Kampagne: Für unseren Kunden konzipierten wir eine reine Online-Kampagne  

für die unterschiedlichen Kanäle und erstellten perfekt zugeschnittene Formate.  

Ein effizienter „Baukasten“ für jedes Online-Portal.

PROJEKTBEISPIELE

Alle Portale im Griff und  
jederzeit prüfbare Statistiken

Social- 

Media
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Regelmäßige Postings im richtigen Kanal erreichen 

Ihre Zielgruppe. Sie sind nicht nur präsent, sondern 

aktiv und bieten Ihren Kunden damit wichtige Infor-

mationen, Anreize, Angebote sowie die Möglichkeit 

der Interaktion.

PROJEKTBEISPIELE

Alle Portale im Griff und  
jederzeit prüfbare Statistiken.

Social- 

Media
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Menschen motivieren, Möglichkeiten  

aufzeigen und Bedürfnisse wecken.  

Kampagnen zeigen was in Ihnen steckt.  

Überzeugen Sie mit Mehrwert und  

Dramaturgie in der Ansprache.

PROJEKTBEISPIELE

nicht nur Kunden, sondern auch  
Ihre eigene Mannschaft.

Kampagnen 
motivieren

En
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Access Points in der  

MODULUS Systemleuchte sorgen  

für eine flächendeckende Datenübertragung  

(jede Leuchte ist ein Hotspot).

Impressum

Verantwortlich

Julia Pitz, Kontakt: julia.pitz@ebero.com

Herausgeber

EBERO AG, Sauerbruchstr. 37, 50767 Köln

WLAN Meshing

• Öffentliche Infrastruktur  

für zukünftige Smart City 

Anwendungen 

• Public WLAN für die mobile 

Freiheit und schnelles, 

flächendeckendes Internet 

Hochgeschwindigkeitsnetz

• lückenlose Versorgung  

auch in strukturschwachen Regionen

• leistungsfähiges Internet für  

zufriedene Bürger und Gewerbe

Smart Metering

• WLAN-Zähler lesen Energieverbräuche 

aus (z.B. Strom, Gas, Wasser, Wärme)

• Erstellung von Lastprofilen für die 

Kommunen

Die Straßenbeleuchtung  

von morgen kann mehr!

Die MODULUS Systemleuchte erfüllt die zentrale Forderung  

nach einer erfolgreichen Umsetzung von Smart City-Strategien  

nachhaltig.

Auch beim Licht hat die Digitalisierung Eingang gefunden. Doch 

nicht nur der LED-basierte Leuchtenkopf verspricht hohe Ener-

gieeinsparungen, mithilfe eines Lichtmanagementsystems kann 

Energie zusätzlich eingespart werden, da Licht nur nach Bedarf zur 

Verfügung gestellt werden kann, ohne die Verkehrssicherheit zu 

beeinträchtigen. 

Das Potenzial der Straßenbeleuchtung von morgen zeigt die smarte, 

modulare und wartungsarme MODULUS Systemleuchte mit einem 

integrierten Kommunikationsmodul mit Open Access Betriebssys-

tem als Infrastruktur für eine große Bandbreite von zusätzlichen 

Anwendungen. Die Systemleuchte nutzt den vorhandenen Leuch-

tenmast und ist somit eine kostengünstige Lösung.

• Energieeinsparung durch effiziente LED-Beleuchtung

• Digitale Steuerung und Kontrolle der Straßenbeleuch-

tung mit Managementsystem inkl. GPS-Standort und 

automatischer Inventarisierung

• Flächendeckendes öffentliches WLAN 

(jede Leuchte ist ein Hotspot)

• Ergänzende Datenübertragung auf der letzten 

Meile im Glasfaserausbau

• Energie-Metering (Ablese- und Abrechnungssysteme)

• Energiesteuerung (virtuelle Kraftwerke)

• Verbesserte Sicherheit durch integrierte 

Kamera und Sensorik 

• Zusatzdienste wie VOIP Telefonie, TV-Streaming, 

Musikdienste, Mediathek, APP-Store

• Regionale Werbung (-> KMU)

• Data Tracking und Analytics (-> kommunale Statistik)

• Verkehrs- und Parkleitsysteme

• Infrastruktur für autonomes Fahren

• Standort für 5G Module und Antennen

Mit der Sanierung der Straßenbeleuchtung wird gleichzeitig eine 

leistungsfähige digitale Infrastruktur geschaffen, die bemerkens-

werte Erträge aus dem Internetgeschäft bzw. den möglichen Zu-

satzanwendungen ermöglicht. Das modular aufgebaute Konzept 

des Leuchtenkopfes gibt Ihnen zudem die Sicherheit jederzeit Ihre 

MODULUS Systemleuchte nach- und aufzurüsten.

Hocheffiziente LED- 

Technik und -Steuerung

• Energieeffizient und kostensparend

• Individuell dimm- und schaltbar

• lnventarisierung der Leuchten

• Anzeige von Wartungs- und 

Betriebszuständen

Sicherheit für  

Stadt und Bürger

• Installation von Kameras und Sensorik 

für mehr Sicherheit auf den Straßen - 

auch in Hinsicht auf Vandalismus

Ihr Ansprechpartner bei EBERO:  

Andreas Lange, Telefon: 02238/96529-523  

E-Mail: andreas.lange@ebero.com

Die Mehrwerte, die diese  

Technologie bietet, sind vielfältig:

Behrens & Schuleit stellt Weichen Richtung Zukunft

Hochmodernes Zentrum für Dokumente in Düsseldorf errichtet

Mit der Errichtung seines neuen Firmengebäudes 

an der Bonner Straße 203 in Düsseldorf hat Beh-

rens & Schuleit den Schritt in einen neuen zukunfts-

trächtigen Abschnitt der Firmen- und Familienge-

schichte getan. Auf 3.100 Quadratmetern Fläche 

wurde – zehn Autominuten von der Innenstadt ent-

fernt – ein hochmodernes Zentrum für Dokumente 

und Unterlagen errichtet. Damit bekennt sich das 

traditionsreiche Unternehmen, das seinen Firmen-

sitz vorher an der Fleher Straße hatte, auch für das 

nächste Jahrzehnt zum Standort Düsseldorf.

Der Düsseldorfer Dokumentenlogistiker und IT-

Dienstleister archiviert, scannt, und verarbeitet 

ein- und ausgehende Unterlagen – behördliche und 

kaufmännische Akten, Informationen, Dokumen-

te und Urkunden – und stellt sie organisiert bereit. 

Darüberhinaus bietet Behrens & Schuleit optimale 

Lagermöglichkeiten für physische Dokumente aller 

Art, deren Zugriff auf Abruf ermöglicht wird. Auch 

energiepolitisch blickt das seit mehr als 80 Jahren 

bestehende Unternehmen nach vorn: Die Dachflä-

chen der neuen Gebäude sind für eine Photovoltaik-

Anlage ausgelegt.

Das Tochterunternehmen, die Vasen Engineering 

Products GmbH, zog mit um. Vasen versteht sich 

als kompetenter Dienstleister und Anbieter von 

Hard- und Softwarelösungen rund um das Doku

ment im Engineering und im grafischen Bereich. 

Im Mittelpunkt steht die Realisierung von kunden

spezifischen Anwendungen zur Verarbeitung, Spei

cherung und Verteilung von großformatigen Doku

menten. Dazu werden Plotter, Großformatscanner, 

Faltsysteme, Archivierungs- und Bildbearbeitungs-

produkte sowie CAD-Lösungen namhafter Anbieter 

genutzt, die Vasen installiert und betreut. Ergänzend 

beliefert Vasen Engineering Products seine Kunden 

mit entsprechenden Verbrauchsmaterialien wie Pa-

pier, Folien, Tinte oder Toner.

Verantwortlich für die Planung und Realisierung 

des Projektes war die Unternehmensgruppe Voll-

ack. Vollack ist Experte rund um bauliche Investition 

und Konzeption. Ermöglicht wird der Bau von der 

Rick Vermögensverwaltung GmbH.

Digital-Anzeige
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Der Düsseldorfer IT-Dienstleister und Dokumentenlogistiker Behrens & Schuleit verarbeitet für seine Kunden monatlich mehr als 10 Milli-

onen ein- und ausgehende Unterlagen aller Art in jedem Format.  Behrens & Schuleit unterstützt und berät Kunden jeder Größenordnung 

im gesamten IT-Bereich -  von der Projektplanung über die Lieferung und Installation von Netzwerklösungen, der Systemintegration,  

Wartung und Schulungen bis zum Komplettbetrieb der IT. 

Unsere Chronik

Zum 1. Januar 1996 zog der Betrieb an die Fleher Straße 198. Dort standen bessere Räumlich-

keiten zur Verfügung und Thomas Rick trat im Alter von 25 Jahren in das Unternehmen ein. 

Als Sohn von Dieter Rick und Ingrid Fronz, die sich ebenfalls in der Firma engagierte, war er 

mit der Arbeit aufgewachsen. „Als Kind habe ich in den Lagerräumen gespielt und bin durch 

Ordner gestiegen. In den Ferien habe ich ausgeholfen und bin mit Technikern rausgefahren. Ich 

war auf Ausstellungen und Messen“, erinnert sich Thomas Rick. Nach dem Abitur hatte er eine 

Ausbildung zum Bankkaufmann bei der Deutschen Bank in Düsseldorf absolviert. Dort arbei-

tete er von Januar 1994 bis Dezember 1995 als Wertpapierberater im Privatkundengeschäft und 

brachte somit gute Voraussetzungen für die Arbeit im Familienunternehmen mit.

Schnell gelang es ihm, Schwachstellen aufzudecken und gegenzusteuern. Thomas Rick konsoli-

dierte die Firma und richtete sie neu aus. Im Laufe der ersten drei Monate des Jahres 1996 wurde 

er Geschäftsführer und erwarb erste Anteile. Damit hatte Dieter Rick früh Verantwortung auf 

seinen Sohn übertragen – „aus der Erfahrung mit meiner Mutter und meinem Bruder heraus“, 

gibt er zu verstehen. In das Sanierungskonzept flossen Gespräche mit Banken, Mitarbeitern 

und Lieferanten ein. Die Neuausrichtung erfolgte auf das digitale Zeitalter hin. Das bedeutet: 

Da inhaltlich die Verarbeitung von Dokumenten verstärkt eine Rolle spielte, passte Behrens & 

Schuleit ihr Dienstleistungsportfolio daran an. Die Dokumentenexperten wandelten zunehmend 

bedrucktes Papier in handliche Bits und Bytes um – und umgekehrt. In der Fachsprache heißt 

das Digitalisierung, Input- und Output-Management. Um die Dokumente effizient und sicher 

verarbeiten zu können, ging das Unternehmen eine Partnerschaft mit DocuWare, Hersteller von 

integrierten Dokumentenmanagement-Systemen, ein. Denn DocuWare vereint unabhängig von 

Format und Quelle beliebige Papierunterlagen und elektronische Daten, zum Beispiel Belege, 

Briefe, Zeichnungen, Dateien und E-Mails, in einem zentralen Dokumenten-Pool. Somit kön

nen Dokumente aller Art digitalisiert und effizient verwaltet werden.
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Brancheninformationen sind wichtig im  

teils disruptiven Wandel der Märkte. Neue Produkte, 

frische Konzepte, Informationsveranstaltungen –  

wir stehen Ihnen zur Seite. Wir unterstützen Sie im 

klassischen Print sowie bei Online-Newslettern.

PROJEKTBEISPIELE

Halten Sie Ihre Kunden auf dem 
Laufenden, schaffen Sie Bindung

Kunden- 

information

DIE BLEIMUFFE
Ausgabe 4/ 2018

Liebe Leserinnen und Leser,

in der vierten Ausgabe unserer 
Bleimuffe haben wir neben aus-
führlichen Informationen über 
innovative Produkte für unsere 
Branche auch Wissenswertes 
zum Thema E-Learning für Sie 
zusammengestellt. 

Wir wünschen Ihnen viel Freude 
beim Lesen.

Ronald Hentzgen
FAB

Editorial

Die Geschichte  
der Bleimuffe

Ihr Ansprechpartner bei EBERO:   

Roman Baumhof, Telefon: 02238/96529-518

E-Mail: roman.baumhof@ebero.com

Carsten Schweneker 
EBERO

DER INNOVATIONS-NEWSLETTER

UIS Power Push™ ist die einzigartige Lösung mit 
der sich PEHD, Schutzmantel- und Kabelschutz-
rohre einfach, schnell und sicher einziehen  
lassen.

Der Baggeranbau UIS Power Push™ bietet eine 
komfortable und platzsparende Alternative zur 
Winde beim Relining. Mit minimalem Aufwand 
wird der Power Push™ am MS01 oder MS03 
Schnellwechsler des Baggerarms befestigt und 

ist sofort einsatzbereit und vollständig von der 
Kanzel bedienbar. Die Platzierung und Ausrich-
tung einer Winde am Kopfloch entfällt völlig!

Der Power Push™ ist für die Verwendung mit 
den meisten Baggern von 1,5T bis 25T, je nach  
Dimension verwendbar. Gleichzeitig kann der 
Power Push™ auch zur Ausrichtung oder zum 
Runddrücken von Rohr sowie zum sicheren Ab-
rollen einer Trommel genutzt werden.

UIS POWER PUSH™: Easy-fit Lösung  
für sicheres Relining ohne Winde 

THEMEN IN DIESER AUSGABE:

UIS Power Push™
Seite 1

3S AIG - Armatureninstand-
haltung der Zukunft 

Seite 2

Die E-Learning Plattform  
von EBERO und Lomocon

Seite 3

MODULUS – Innovations- 
lösung für die urbane Zukunft

Seite 4

• Kein Positionieren der Winde  

oder das Einziehen eines  

Zugseils mehr nötig

• Keine Zugkraft auf dem Rohr

• Bei unerwarteten Hindernissen  

kann das Rohr in gleicher  

Geschwindigkeit rückgeführt  

werden

• Robustes Design und lang- 

lebige Greifplatten - auch  

Nässe stellt kein Problem dar

• Intuitive Bedienung aus  

der Baggerkanzel heraus

• Einfache Montage mittels 

Schnellwechsler MS01/  

MS03

• Breites Spektrum an Pass- 

platten von 50-900 mm

• Lieferumfang umfasst  

mehrere Dimensionen  

und eine Transportbox

Anwendungsvideos: 180 mm und 400 mm

Thomas Rick: Der Vorsprung  
durch schnelle Verfügbarkeit
Viele Mittelständler verschwenden kostbare Zeit mit der Einlagerung von Akten oder  

der Suche nach wichtigen Urkunden. Hier hilft professionelles Dokumentenmanagement.

Digital-Anzeiger
Ausgabe No.02 2019

Nachrichten und Hintergründe zum Dokumenten-Management „Made in Germany“.

gegründeten Unternehmen. In seinem hochmo-

dernen, gerade neu errichteten Zentrum für Doku-

mente in Düsseldorf werden ein- und ausgehende 

Unterlagen aller Art in jedem Format digitalisiert, 

gescannt und verarbeitet - mehr als zehn Millionen 

Informationen und Dokumente pro Monat.

Die Digitalisierung sorgt für einen Zugewinn an Ef-

fizienz, Produktivität und Entspannung. Ohne pro-

fessionelle Dokumentenbearbeitung samt intelli-

genter Vernetzung und Steuerung riskieren Firmen 

dagegen Markt- und Wettbewerbsnachteile. Rick, 

der das Familienunternehmen Behrens & Schu-

leit in der dritten Generation leitet, erläutert: „Aus 

langjähriger Erfahrung kennen wir die Herausfor-

derungen und Tücken von Unternehmensabläufen. 

Deshalb analysieren wir sorgfältig Firmenprozesse, 

prüfen alternative Konzepte und entwickeln dann 

nützliche und gescheite Lösungen nach Maß, die 

unseren Kunden einen Qualitätssprung ermögli-

chen.“ Behrens & Schuleit unterstützt Klienten im 

IT-Bereich von der Projektplanung über die Liefe-

rung und Installation von Hard- und Software, der 

Systemintegration, Wartung und Schulung bis zum 

Komplettbetrieb der IT. 

Auf den Schreibtischen stapeln sich Papierberge – 

hochqualifizierte Mitarbeiter kämpfen mit einer Flut 

von physischen und digitalen Unterlagen und Do-

kumenten. Sie verwenden tagtäglich zu viel Zeit für 

Recherchearbeiten und die Ablage von Informatio-

nen. Zu dem Aufwand addieren sich die klassischen 

Bürosünden. Das sind laut Fraunhofer Institut für 

Produktionstechnik: unnötiger Datentransport, War-

tezeiten, unnütze Wege, nutzlose Tätigkeiten, nicht 

benötigte Bestände und Fehler. All das nimmt viel 

Arbeitskraft in Anspruch und kostet Nerven, Zeit 

und Geld. 

Doch das muss nicht sein: Das Zauberwort heißt 

effektive „Dokumentenlogistik“. Ob Mailbearbei-

tung, Organisation kaufmännischer Unterlagen 

oder Wissensarchivierung: Ziel ist die Optimierung 

von dokumentenbasierten Arbeitsprozessen. „Die 

schnelle und unkomplizierte Verfügbarkeit von Do-

kumenten auf Datenträgern erhöht langfristig die 

Produktivität eines Unternehmens und führt so zu 

einer nachhaltigen Kostenreduktion“, betont Tho-

mas Rick, Geschäftsführer des IT-Dienstleisters und 

Dokumentenlogistikers Behrens & Schuleit, einem 

1929 als Fachhandel für Büro- und Zeichenbedarf 

Das Düsseldorfer Traditionsunternehmen bietet da-

rüber hinaus optimale Lagermöglichkeiten für phy-

sische Akten, Urkunden, Dokumente und technische 

Zeichnungen und stellt diese kurzfristig bereit. Ge-

währleistet werden dabei Sicherheit, Datenschutz, 

Lesbarkeit sowie gesetzliche Auflagen und Fristen.

Kunden des nach „DIN EN ISO 9001“ zertifizierten 

Unternehmens sind unter anderem die Daimler AG, 

die Thyssen Krupp Stahl AG, MARITIM Hotelgesell-

schaft mbH, Flughafen Düsseldorf GmbH sowie 

zahlreiche mittelständische Firmen.

Familienbetrieb in drit-

ter Generation: Seit 1997 

leitet Thomas Rick als 

Geschäftsführer das Un-

ternehmen „Behrens & 

Schuleit“, IT-Dienstleister 

und Dokumentenlogisti-

ker.

Unsere Chronik

Behrens & Schuleit – Botschafter für  
Dokumente mit viel Engagement und  
langem Atmen!
Wie sich das Düsseldorfer Familienunternehmen in acht 
Jahrzehnten vom Fachhandel für Bürobedarf zum Full-
Service-IT-Dienstleister entwickelte.

Die Wurzeln der Behrens & Schuleit GmbH reichen bis ins 
Jahr 1929 zurück. „Die Gründung ist eng verbunden mit 
dem Bauunternehmen Philipp Lehmann“, erinnert sich  
Senior-Chef Dieter Rick. Wie er erzählt, wollten die 
Tochter des Bauunternehmers und der Vermessungs-
ingenieur Friedrich Behrens heiraten. Um standesge-
mäß zu sein, gründete Friedrich Behrens zusammen 
mit Erich Schuleit, der Vertreter für Zeichengeräte 
war, einen Fachhandel für Büro- und Zeichenbedarf an 
der Taubenstraße 9. Die Eintragung ins Handelsregis-
ter erfolgte am 10. Mai 1929. Dies war der Beginn der  
Geschichte der Dokumentenspezialisten.
Die Historie gestaltete sich wechselvoll, war stets eng 
mit der Familie verbunden und von starken Partner-
schaften geprägt. 
1932 beispielsweise übernahm Behrens & Schu-
leit eine Vertretung der Firma Renker Belipa,  
Düren (heute Sihl) für den Verkauf von Lichtpauspa-
pieren, die beim Vervielfältigen von Zeichnungen zum 
Einsatz kamen. 
Es entwickelte sich eine Kooperation, die noch immer 
aktuell ist, wenngleich Sihl sich heute mit Digital Ima-
ging sowie Registrieren und Identifizieren befasst und 
dazwischen viele Jahre und der Zweite Weltkrieg lie-
gen, nach dem nur ein Neubeginn das Überleben des 
Unternehmens sichern konnte.  

Dieter Rick, der damals sieben Jahre alt war, erinnert sich noch daran, als Fried-

rich Behrens im August 1946 aus russischer Gefangenschaft zurückkehrte: „Ich 

war bei meinen Großeltern. Es war früher Abend und wir saßen im Garten, als 

Friedrich Behrens nach meiner Mutter fragte.“ Der Kontakt kam zustande und 

er nahm zusammen mit Walter Eckert und Katharina Rick die Geschäftstätig-

keit wieder auf – an der Kaiserstraße 53. Dort befand sich eine Wohnung mit 

einem Raum, in dem Behrens & Schuleit mit einem Inventar von einem Tisch 

und zwei Stühlen fast bei Null begann. Es wurden Lichtpaus-, Transparent- und 

Zeichenpapier verkauft sowie Glasglocken und Dochtkohlen für Lichtpausma-

schinen. Dabei fungierte Katharina Rick als Buchhalterin und gute Seele der 

Firma. Stück für Stück ging es bergauf. Während die Auslieferungen zunächst 

per Fahrrad erfolgten, konnte 1949 dafür das erste Auto angeschafft werden. 

 Carsten Schweneker

Geschäftsführer

Telefon +49 (2238) 9 65 29-500 

Mobil +49 (172) 2 91 51 16

carsten.schweneker@ebero.com

 Philipp Schweneker

Geschäftsführer

Telefon +49 (2238) 9 65 29-504 

Mobil +49 (174) 1 67 13 38

philipp.schweneker@ebero.com

 Roman Baumhof

Geschäftsführer

Telefon +49 (2238) 9 65 29-518

Mobil +49 (175) 1 67 52 43

roman.baumhof@ebero.com

Das Team der 

EBERO Rheinland GmbH
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Einfach etwas zusenden reicht uns nicht. Wir  

entwickeln die richtige Idee, damit Ihre Kunden 

sich immer an Sie erinnern.

WERBEMITTEL

Festigen Die die Kundenbindung 
mit kleinen Überaschungen.

Mehr als 

eine Geste!

Ein kleines Dankeschön an unsere Kunden.  
Herzlichen Dank für die tierisch gute Zusammen-
arbeit. Wir freuen uns darauf weiterhin Höchst- 
leistungen für Ihre Projekte liefern zu können.

Lassen Sie sich die „Sprintpillen“ gut schmecken 
und genießen Sie die Feiertage mit Ihren Lieben.

Ihr GILOG-Team 
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Wirkungsvolle Katalog- und Prospekt- 

Gestaltung braucht Themen, Ordnung  

und direkte Kundenansprache. Emotionalität  

und Produkt-Highlights öffnen den Kunden  

für die Kommunikation und die Produktwelt.

PROJEKTBEISPIELE

und Produktpräsentationen 
bringen wir zum Erfolg

Katalog- 
Design
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Der richtige Ton macht die Musik.  

Egal welches Thema, oder Angebot -  

das Design muss die Botschaft plausibel  

präsentieren und transportieren um  

überzeugen zu können.

PROJEKTBEISPIELE

im zielsicheren Design schafft für  
Ihr Angebot das passende Umfeld

Handels- 
werbung
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Egal ob Dienstleistung oder Produktangebot -  

Vertrauen und Sympathie sind die emotionalen  

Bausteine, die die Entscheidung zugunsten Ihres  

Angebotes manifestieren.

PROJEKTBEISPIELE

Instore-Deko, Flyer, Plakate bringen 
Ihr Angebot dort hin wo es sein muss

Instore 

und POS
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Eine Produkteinführung erfordert Fingerspitzen-

gefühl und die richtige Mixtur der Medienkanäle, 

um erfolgreich ein entsprechendes Echo zu 

erlangen. Wir helfen Ihnen den richtigen Ton im 

richtigen Kanal zur richtigen Zeit zu treffen.

Le Petit Raisin:  Konzipierung, Gestaltung und Umsetzung von Messeständen, klassische  
Pressearbeit (B2B & B2C), Social Media Betreuung, Website-Optimierung, Online- und 
Offline-Werbemaßnahmen, Entwicklung von PoS-Materialien, Events, Promotion-Aktionen 
und Kooperationen mit anderen Unternehmen, Beratung in Vertriebsfragen, Werbespot für 
Kino.

PROJEKTBEISPIELE

braucht konsistente Lösungen 
und überzeugendes Design

Produkt- 
marketing
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Etwas zu wagen ist der Grundsatz jeder Innovation, 

genauso sehen wir das auch und finden für Sie die 

richtige Herangehensweise um Profil zu zeigen.

PROJEKTBEISPIELE

die Stories erzählen sichern  
Ihrem Angebot Profil und Erfolg

Anzeigen- 
motive

LUND-languages.com

Ihr Übersetzungsbüro für Industrie,  
Handel, Medien & Wissenschaft

LUND LANGUAGES | A division of LUND Verlagsgesellschaft mbH  | Sachsenring 32 | 50677 Köln 
Tel. 0049 (0)221 / 801 766-13 | Fax 0049 (0)221 / 801 766-20

SHOW YOUR BUSINESS SPIRIT!
MIT ÜBERSETZUNGEN VON LUND LANGUAGES.

Wir bringen Sie zusammen.

LUND LANGUAGES ist ein führender Sprachdienstleister und unterstützt Auftraggeber aller Branchen mit 
der fachgerechten, professionellen und preisgünstigen Übersetzung fachspezifischer Inhalte. Unser international 
agierendes Unternehmen verfügt über etwa 720 ausgebildete Fachübersetzer weltweit. Wir bieten Ihnen Über- 
setzungen gemäß DIN EN ISO 17100. Dafür steht unsere Registrierung bei DIN CERTCO (Reg.-Nr. 7U354).

WIR SIND DIE KANZLEI MIT DEM „GRÜNEN 
DAUMEN“ FÜR DIE FAMILIENUNTERNEHMEN

„LOHN IST KEIN NEBEN-
PRODUKT – SONDERN 

EINE STÄRKE!“

Zeppelinstr. 34, 47638 Straelen | Tel.: 02834 - 940-0
www.steuerberatung-straelen.de | info@steuerberatung-straelen.de

Nicolai Müller

Nutzen Sie unsere 

Erfahrung aus über 

40 Jahren!

BAUEN SIE MIT GILOG!

LOGISTIK MIT KOMPETENZ  

UND FINGERSPITZENGEFÜHL:

MACHEN SIE IHRE LOGISTIK MIT DEN GILOG BAUSTEINEN NOCH ERFOLGREICHER!

Haben Sie Ihre Logistik lückenlos aufgebaut oder fehlen Ihnen vielleicht noch wichtige  
Komponenten für eine optimale Supply Chain?

Erfolgreiche Logistik ist heute ein exakt aufeinander abgestimmtes System von innovativen 
und effizienten Elementen. Alle wichtigen Bausteine der Logistikkette – Beschaffung,  
Lagerung, Transport und Informationen – müssen lückenlos verzahnt werden. Reale und 
digitale Welt sollten dabei perfekt ineinandergreifen.

Wir sind gerne als Logistikdienstleister an Ihrer Seite, wenn es darum geht, die Möglich- 
keiten innovativer Logistik als Erfolgsfaktor für Ihr Unternehmen auszuschöpfen.  
Bauen Sie mit GILOG. Wir freuen uns auf Sie.

Herzliche Grüße

Ihr GILOG Team

GILOG

Gesellschaft für innovative Logistik mbH

Ernst-Heinrich-Geist Str. 9-11
50226 Frechen
Germany

Walter-Gropius-Straße 19
50126 Bergheim 
Germany

Phone +49 (0) 2234 – 93 14-100
Fax +49 (0) 2234 – 93 14-101

info@gilog.net
www.gilog.net
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Wir liefern Ihnen Ihr Logo für alle üblichen  

Medienformate, sodass Sie und Ihre Mitarbeiter  

stets das richtige zur Hand haben.

PROJEKTBEISPIELE

ist das zentrale Gesicht Ihres  
Unternehmens - unverwechselbar

Logo- 
Design

NIKOLAUS
SCHULE OSTERATH

NEUSS ON TOUR
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Angst vorm Zahnarzt? Wir überzeugen Kinder  

und Eltern mit einer spielerischen Herangehens- 

weise und helfen erfolgreich den Zahnarztbesuch 

tränenfrei zu machen.

PROJEKTBEISPIELE

müssen perfekt balanciert sein und 
den richtigen Ton treffen 

Illustration 

& Stories
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Die komplette Planung, Austattung und Location 

organisieren wir für Ihre Veranstaltung. Alle Medien 

wie Einladungen, Trophäen, Give-aways, Programm-

hefte, Filme, Präsentationen und was sonst noch 

benötigt wird setzen wir für Sie um.

PROJEKTBEISPIELE

und Alles drum herum mit unserem  
Fullservice – wir machen das.

Event- 
Konzepte
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Ein Unternehmen - Das sind die Mitarbeiter: 

Bringen Sie Ihre Mitarbeiter zusammen und lassen 

Sie die Produktivität und Motivation in Ihrem 

Unternehmen durch gemeinsame Erlebnisse deutlich 

steigen.

Trenkwalder: Incentive Veranstaltung im Klettergarten. Schwindelerregender Spaß für die  

Identifizierung mit dem Unternehmen und ein nachhaltiges Gemeinschaftsgefühl.

PROJEKTBEISPIELE

motivieren Mitarbeiter und 
liefern ungeahnten Mehrwert

Teambuildings 
& Workshops



HERZLICHEN   

DANK 

FÜR IHRE  

ZEIT!
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